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Piden frenar desgravacion arancelaria

El proceso de desgravacion arancelaria que contempla la Secretaria de Economia para 2010 en el sector industrial,
lejos de impulsar su competitividad podria apuntalar atin mas su caida, por lo cual el llamado de analistas consiste en
postergar esa decision y buscar negociar con naciones terceras en vez de abrir el mercado de manera unilateral.

DIDIER RAMIREZ TORRES

Este afio se estima que el Producto Interno
Bruto del Sector Manufacturero se con-
traerd entre 10 y 12%, muy por arriba del
estimado que se tiene de la economfa que
oscilard en -7 o -8%. Asi, este rubro de la
economfa enfrenta un gran reto, pues a la
depresion financiera, habrd que sumarle a
partir del 2010, el decreto del Ejecutivo
Federal de disminuir aranceles a mercar-
cfas de importacion al pais en el sector
industrial, lo que a ojos de empresarios y
analistas es una decisién poco acertada en
la coyuntura actual, porque dicha medida
representa el ltimo clavo del atadd de
muchas empresas mexicanas, y con ello,
el crecimiento del desempleo.

Con base en el programa de desgra-
vacion arancelaria de la Secretarfa de
Economia (SE), de manera unilateral se
reducirdn 10 mil 905 fracciones que
componen el sector de productos indus-
triales, un proceso que inici6 en 2009 y
que culminard en 2013, aunque el
siguiente afio es el maximo reto, toda
vez que el 60% de estos impuestos alcan-
zardn tasa cero, en conjunto con las que
ya fueron disminuidas este afio.

No obstante la teorfa, el sector indus-
trial y diversos analistas rechazan la tesis,
y afirman que lejos de apoyar al ramo
productivo, la reduccion de aranceles
motivard que ingresen mercancias en
condiciones de inequidad y que podrfan
generar afectaciones severas en diversos
ramos, por lo cual el llamado es a que
este plazo fechado para 2010 se poster-
gue, y por el contrario, se busque nego-

~

ciar con naciones acuerdos que permitan
complementar los sectores industriales.

Sin condiciones
En 2008, la SE determing implementar
un proceso de desgravacion arancelaria
de manera unilateral con naciones terce-
ras, con las cuales no se tienen tratados
comerciales. De esta manera, se busca que
el porcentaje de fracciones arancelarias
con tasa cero pase de 20 a 61%, en tanto
que el impuesto maximo se disminuird de
50 2 20%, en el plazo del 2008 a 2013.
Bajo la dptica oficial de que la reduc-
ci6n de aranceles del ramo industrial per-
mitird la competitividad del sector produc-
tivo en México, en 2010 mds de tres mil
500 fracciones tendrdn impuesto cero, que
sumadas a las alcanzadas en 2009 y las
que ya tenfan esta tasa, serin mds de seis
mil 600 fracciones las que no tendrin
impuesto de internacién, con lo cual la
dependencia cree que podrdn acceder los
empresarios a insumos mds econémicos.
Para la SE la justificacion de este
mecanismo, es que permitird a las
Pequefias y Medianas Empresas (Pymes)
acceder a insumos a un costo competitivo,
y no dejar esa opcidn solo en manos de las
grandes empresas que pueden hacer
acuerdos con proveedores internacionales.
El sector industrial acept6 a finales del

aflo pasado participar en la disminucién
de aranceles, siempre y cuando se realiza-
ran compromisos para impulsar a produc-
tores nacionales para competir contra pro-
veedores internacionales; y es en este punto
en donde se encuentra el primer obstaculo.

De acuerdo con Armando Martin
Duefias, presidente de la Cdmara de la
Industria del Calzado (CICEG), uno de
los compromisos del Gobierno Federal
era que las empresas tuvieran acceso a
costos energéticos mds competitivos,
situacién que no se alcanzo.

Adicionalmente, agregd, hubo un com-
promiso para impulsar el desarrollo de los
sectores industriales, objetivo no logrado, de
1o ser por los esfuerzos individuales, como
el calzado que cuenta con un programa de
apoyo a las Pymes para su competitividad.

Manuel Dfaz, presidente del Instituto
Mexicano de Ejecutivos en Comercio
Exterior (IMECE), asegurd que otro rubro
en el que no se ha avanzado es en el tema
de financiamiento. “;Somos competitivos
cuando tenemos tasas de financiamiento
tan altas?, estamos enfrentando lo que
llamo dumping técnico, cuando las tasas
de interés a que accedemos se ubican en el
rubro del 14%, mientras quienes vienen de
afuera alcanzan niveles del 2%, jcdmo
podemos competir?”

Vision cortoplacista

Victor Manuel Lopez Bolafios, secretario
general de la Cdmara Nacional de la
Industria de la Transformacién
(Canacintra), aseveré que el tema
de la desgravacion arancelaria deja
claro que el Gobierno tiene una
mayor preocupacion porque la
inflacion no crezca no obstante,
se carece de vision para identificar
que el reto es generar competitivi-

dad en el sector industrial.
Enrique Dussel, coordinador del
Centro de Estudios China — México
de la Facultad de Economia de
la UNAM, afirmé que el tema de
la desgravacion arancelaria es
bastante complejo, toda vez que
se dard en 60% de las existentes, y

mj adn en un momento en donde se

encuentra contraida la actividad.

Describié que la problemdtica que
enfrenta el sector industrial no sélo radica
en los resultados de este afio, sino que en
algunos casos el volumen de produccion
se encuentra muy por debajo de lo alcan-
zado en 2003, por ejemplo la fabricacion
de insumos textiles, prendas de vestir, el
rubro de cuero, piel, equipos de computo y
equipo de transporte, entre otros.

Aunado a lo anterior, los entrevistados
subrayan el hecho de que el sector empre-
sarial tendrd que enfrentar un esquema
fiscal diferente a partir del 2010.

Ldpez Bolafios, precisé que no debe
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perderse de vista que las empresas mexica-
nas a partir del 2010 tendrdn que enfrentar
una tasa del Impuesto Sobre la Renta
(ISR) del 30% en vez de 28% que se tiene en
este aflo, ademds el Impuesto Empresarial
aTasa Unica (IETU) incrementard de 17 a
17.5%, lo cual serd obvio restard competiti-
vidad frente a los productos importados,
totalmente en contrasentido del objetivo
que buscaba el Gobierno Federal.

Para el directivo de Canacintra, el
Ejecutivo Federal debe poner atencién en
el sector, que en los tiltimos afios ha perdi-
do presencia en el mercado nacional y que
podrfa agravarse con la reduccién arance-
laria. Entre ellos se encuentran los produc-
tores de bienes de capital, industria quimi-
ca, sector textil, asi como algunas indus-
trias integradas como la petroquimica.

Incluso, Dussel asegurd que el
Gobierno debe trabajar en esquemas de
impulso para las Pymes, a fin de integrar-
los en programas de mejoramiento de los
sectores, como los que considera el Comité
Nacional de Productividad e Innovacion
Tecnoldgica (Compite). “Por ahora los
programas no hacen justicia a profundi-
dad a las pequefias empresas”.

Decision razonada
Armando Martin Duefias, planted un cues-
tionamiento al respecto de los efectos que

han tenido las fracciones arancelarias que
se redujeron en este afio, y en donde afir-
'm0, “no se tiene un efecto de reduccién en
el precio de las mercancfas, y mucho
menos que estas acciones beneficien a los
consumidores finales o a las Pymes”.

Manuel Diaz precis6 que si bien la SE estd
abierta a recibir los comentarios de los empre-
sarios en el sentido de identificar los sectores
que se verdn afectados, el planteamiento es
erroneo, ya que en su papel de autoridad
deben hacer los andlisis de qué rubros serfan
més vulnerados, para en funcion de ello
corregir el programa de desgravacién.

Partiendo de lo anterior, Diaz indicd
que la dependencia deberfa plantearse el
continuar con este decreto una vez que se
tengan los estudios serios para conocer las
implicaciones reales que tendrd esta des-
gravacién y no basarse en interpretaciones.

Incluso, el directivo del IMECE reco-
mendd que México deberfa plantear el cami-
1o a seguir, y para ello podfa tomarse en
cuenta lo que estdn haciendo algunos paises
en crecimiento, como Bangladesh, Brasil,
Chiley Panamd, quienes estdn protegiendo a
diversos sectores y con ello favorecen su eco-
nomia, “en vez de abrirla unilateralmente”.

En ese sentido, Norma Soto Castafieda,
especialista en negociaciones internaciona-
les y catedrética de la Escuela Bancaria y
Comercial (EBC), afirmé que Brasil, eco-
nomia en boga, estd ejecutando acciones
proteccionistas para sectores como metales,
quimicos, textiles o plasticos, que buscan
proteger; favoreciendo su economia local,
medida que México tendrfa que tomar en
consideracion.

Fernando Ruiz Huarte, director técni-
co del Consejo Mexicano de Comercio
Exterior, Inversion y Tecnologia
(COMCE), va mds all4, y preciso que no
s6lo no es el mejor momento para conti-
nuar con la desgravacién, por el contrario
deberfa aprovecharse esta coyuntura para
alcanzar negociaciones internacionales.

“Podrfa comenzarse a negociar
acuerdos comerciales con otros paises en
vez de reducir aranceles de forma unila-
teral, sin obtener un beneficio a cam-
bio”, aseveré Ruiz Huarte.

Y es que el disminuir aranceles de
manera unilateral, restarfa campo de nego-
ciacion con paises como Brasil, Perd, Corea
del Sury otros, que estarfan interesados en
alcanzar un acuerdo con México, pero en el
cual, se garantice también el acceso a pro-
ductores mexicanos a esos mercados.

Soto Castafleda indico quesi el plantea-
miento del Ejecutivo Federal s agilizar las
actividades de comercio exterior; deberfa
optarse por otros esquemas de simplifica-
cién como el empleo de nuevos formatos y
agilizacion de procesos, aduanas y otros, en
vez de recurrir a la eliminacion de impues-
tos a mercancfas fordneas en detrimento del
aparato productivo nacional.



