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En últimos 10 años, Mabe incrementó
su facturación de poco más de mil
millones de dólares (mdd) a cuatro
mil 600 mdd, cifra con la cual esperan
cerrar este año, y en donde las expor-
taciones y la actividad internacional
han sido fundamentales para alcanzar
estos resultados, consideró Rafael
Nava Uribe, director de Relaciones
Institucionales de la compañía.

En la actualidad, México es una
plataforma de su actividad interna-
cional, desde nuestro territorio se
atienden a más de 70 países, y del
total de la producción 55% es enviada
al exterior, estos elementos fueron
considerados para que le fuera otor-
gado el Premio Nacional de

Exportación en la categoría de
empresas grandes industriales.

Ese dinamismo hacia al exterior,
ha motivado que algunas plantas de
la corporación en México tengan un
importante peso en las operaciones
internacionales, como su complejo
de San Luis Potosí, que manufactura
estufas grandes a gas, y que en países
como Estados Unidos, una de cada
tres estufas que se venden provienen
de estas instalaciones, aseguró Nava
Uribe.

Mabe además cuenta con otras
factorías que impulsan las exporta-
ciones, como la planta de refrigerado-
res grandes en Celaya, Guanajuato; la
de lavadoras en Monterrey, Nuevo
León y una más de este tipo en
Saltillo, Coahuila; así como una de

refrigeradores medianos y chicos en
Querétaro, Querétaro, en donde ade-
más se instala su centro

Rafael Nava señaló que la base
fundamental para alcanzar los resul-
tados en la exportación, ha sido en
primer lugar ofrecer un producto de
calidad a un costo accesible, lo cual
se logra con una mezcla adecuada de
componentes.

Aunado a la exportación que se rea-
liza desde México, Mabe fortalece su
presencia internacional al contar con
plantas propias en países como Brasil,
Argentina, Colombia, Ecuador e incluso
en algunos de Europa del Este como
Rusia, en donde se atiende la demanda
con las factorías locales, y se comple-
menta con las líneas de producción
desde nuestro país.

PILOTAJE
FISCAL

POR CARLOS PORCEL SASTRIAS

¡Gracias
muchas gracias!
Como usted ya lo sabe, los senadores
y diputados aprobaron finalmente el
paquete económico para 2010, en
donde, como ya lo mencionábamos
en participaciones anteriores, se
aprobaron aumentos al Impuesto al
Valor Agregado, al Impuesto Sobre la
Renta, al Impuesto sobre depósitos
en efectivo entre otros. Y a pesar que
ello parece ser el esquema económi-
co más antieconómico que se pudo
haber logrado, hoy por hoy, lejos de
estar molestos, frustrados, enojados
y preocupados por el futuro de lo que
queda de este país, debemos de agra-
decer profundamente a los senadores
del PRI haber “optado” por lo que
ellos llamaron en un derroche de
técnica gramatical, “Lo menos
peor”, (¿qué hay algo peor que
esto?). Efectivamente por declara-
ción de los senadores, quedó muy
claro que el PRI en todo momento
estuvo velando por los intereses de
los mexicanos. Gracias muchas gra-
cias, por ser tan comprensivos y tan
humanos. Qué sería de los mexica-
nos sin estos políticos tan cons-
cientes y preocupados por llevar
con honra y orgullo la representa-
ción de sus electores ante el senado
de la República. ¡Ah!.. se me olvi-
daba, también prometieron que
van a arreglar el problemita en el
que estamos con esto de los
impuestos, impulsando una refor-
ma fiscal integral, otra vez, gracias
muchas gracias. En serio no puedo

ni imaginarme a mi país, a
México, sin estos héroes que en su
trinchera y sin mayor interés están
dispuestos a definitivamente y de
una buena vez por todas arreglar
nuestros problemas.

Basura y palabrería, eso son
estos individuos, son cínicos, sin
escrúpulos, ignorantes e inútiles. Les
importa un comino los ciudadanos,
el país, México, incluso su partido.
Son individualistas y se venden al
mejor postor.

Por ello, ante tal ignominia y
ofensa, no me queda más que guar-
dar silencio.
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CLAUDIA ACOSTA

La firma Integradora Costa Grande, se
convirtió en la única empresa en el esta-
do de Guerrero en exportar mangos
manila y ataulfo bajo tratamiento de
irradiación al mercado estadounidense,
y está certificada por el Departamento de
Agricultura de los Estados Unidos de
América (USDA por sus siglas en inglés)
y por el Servicio Nacional de Sanidad,
Inocuidad y Calidad Agroalimentaria
(Senasica).

Guillermo de la Peña Ruiz, direc-
tor de la empresa, señaló que aunque
son una empresa nueva, pues apenas

tienen en el mercado cuatro meses, ya
exportan sus productos al extranjero a
través de la comercializadora
Paradaise que se encarga de moverlos
hacia California, Texas y Chicago.
“Nosotros tenemos un convenio con
ellos (Paradaise) para entregarles
todo el producto que tenemos; nuestro
compromiso es que llegue a la fronte-
ra de MacAllen con todas las normas
de calidad necesarias aprobadas por la
USDA. En el momento que la mercan-
cía pasa sin problemas, podríamos
decir que ya estamos “arriba del
barco”, apuntó.

El proceso de irradiación al que son

sometidos los mangos es totalmente
nuevo en la fruta y los beneficios que
aporta son: la esterilización de la mosca,
en el caso de que llevara larvas, así como
la erradicación de hongos y el virus de la
salmonelosis. En ese sentido, Peña Ruiz
explica que el procedimiento se realiza
con cobalto 60 y la exposición que tiene
la fruta a los rayos es muy corta; pero
este proceso, no es de ninguna forma
dañino para la salud, aseguró.

El hecho de utilizar esta técnica fue
porque, una de las medidas de seguridad
para lograr que el mango saliera a
Estados Unidos, consistía en sumergirlo
en agua caliente y la fruta a veces no

aguantaba ese proceso hidrotérmico.
Con la irradiación, además se alarga
por 10 días más la durabilidad del
mango en anaquel, que por lo general es
de ocho días.

A nivel nacional, la firma, que
cuenta con nueve organizaciones de
mango y dos mil 100 hectáreas, tam-
bién tiene convenios de distribución
con Wal-Mart México, en algunas tien-
das de la central de abasto, así como
con las empresas Jumex y Del Valle, y
aunque todavía no es nada formal,
Peña Ruiz dijo estar en pláticas con
gente de Alemania y España para poder
entrar al mercado europeo.

Erradica bacterias y virus en la fruta

Implementan tecnología de irradiación en mangos

Prolonga 10 días su tiempo de vida.

Desde México envía a 70 países.

Al exterior, 55% de la producción

Mabe, exportaciones
en buena línea


