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Interjet va
por la carga
con Braniff
PURI LUCENA

La aerolínea Interjet busca consolidarse como
operador de carga, luego de que desde el pasado
12 de marzo comenzaran a movilizar mercancí-
as en las panzas de sus aviones, a través de una
alianza con Grupo Braniff, con el objetivo a
mediano plazo de llegar a obtener unos ingresos
por este negocio de entre 3 y 4%, respecto de los
obtenidos en el segmento de pasajeros, en un
periodo de dos años.

Entre los meses de marzo y agosto, explicó el
director Técnico y de Operaciones de Interjet,
Óscar Argüello, la aerolínea movilizó un total de
mil 500 toneladas, registrando ingresos por enci-
ma del millón de dólares y esperan duplicar la
cifra al cierre de 2009.

Argüello destacó que a la hora de poner en
marcha esta nueva operación se buscó sobre todo
cuidar la seguridad, tanto de los pasajeros y avio-
nes como de la carga, por lo que introdujeron la
figura del auditor de carga, a través del cual se
revisa el 100% de la mercancía que viaja en las
aeronaves de la empresa.

Las tres rutas principales en cuanto a volu-

men de carga para Interjet son México-Tijuana,
con 25% del total de la mercancía movilizada;
México-Cancún, con el 18%, y México-Los Cabos,
que concentra el 12% del total.

“Queremos ser el operador de carga más efi-
ciente y ser la mejor opción para los que trans-
portan carga a nivel nacional. La idea de la
empresa es ir aprendiendo, ganar experiencia e
incrementar esta unidad de negocio”, señaló el
directivo, quien añadió que para ello la estrate-
gia se basa en la seguridad en los tiempos de
entrega, el cuidado en el manejo de la mercan-
cía y la alianza con una empresa confiable
como es Grupo Braniff.

Elektra entre sus principales clientes.


