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Automotriz, autopartes y electrónica, los beneficiados

Ayuda arancel cero a maquila de remanufactura
PURI LUCENA

Las empresas manufactureras experi-
mentarán un ahorro en costos de entre
30 y 40%, que en algunos casos, depen-
diendo del rubro de la compañía, llega-
rá a 70%, gracias a los nuevos linea-
mientos arancelarios publicados el
pasado mes de marzo y que conciernen
a procesos de remanufactura, repara-
ción y reciclaje.

Con ello, se permite que productos
usados y que han perdido su vida útil
entren a México con un arancel cero,
siempre y cuando estas mercancías
estén destinadas exclusivamente a los
procesos de desensamble o de recupera-
ción de partes, con el fin de destinarlos
a un producto reparado o, incluso,

remanufacturado, que después se vol-
verá a exportar.

El director del Comité de
Economía del Consejo Nacional de
la Industria Maquiladora y
Manufacturera de Exportación
(CNIMME), Israel Morales, dijo que
los sectores que se verán beneficia-
dos son el automotriz, autopartes,
eléctrico y electrónico, bienes de
capital y aeronáutico.

“México es el único país de la
Organización Mundial de Comercio
(OMC) que está dando el paso hacia
delante para eliminar las barreras
arancelarias al intercambio de pro-
ductos usados que sean destinados a
este tipo de procesos”, subrayó
Morales.

Reducida la oferta de productos de interés internacional

Desplome en las
exportaciones
DIDIER RAMÍREZ

La falta de capacidad, calidad y oportuni-
dad en los productos que se buscan expor-
tar motivan que las ventas en el extranje-
ro resientan los efectos de la crisis mun-
dial y que en este primer trimestre se con-
trajeran 26%, consideró José Othón
Ramírez, presidente de la Asociación
Nacional de Importadores y Exportadores
de la República Mexicana (ANIERM).

Para el directivo, la caída en expor-
taciones, por cierto la más drástica desde
1993, es resultado del descenso de la eco-
nomía internacional y en particular del
principal mercado para este sector que es
Estados Unidos, y refleja también las
carencias con que cuenta la oferta
exportable de nuestro país.

Othón Ramírez indicó que se tiene
que trabajar en impulsar a las empresas
que tienen vocación de exportación pero

que carecen de elementos como la canti-
dad, calidad y oportunidad. “Nos hemos
encontrado casos en donde su volumen
de producción es de miles de piezas, y
para ir a un mercado en el exterior
requieren cientos de miles”. También
enunció que se debe atender la flexibili-
dad de las empresas para acoplar su pro-
ducción a las necesidades de los clientes
en el extranjero o para mejorar la cali-
dad de los mismos.

Incluso, la anunciada fusión del
Banco Nacional de Comercio Exterior
(Bancomext) y Nacional Financiera
(Nafinsa) será uno de los elementos que
deberá atender para desarrollar e impul-

sar a las empresas que ya exportan pero
que se encuentran limitadas por no
cumplir con algunos de los aspectos
mencionados, como son calidad, canti-
dad y oportunidad, acotó.

Ventas externas primer trimestre de cada año

Según cifras de la OMC, el mercado de
bienes remanufacturados asciende a 100
mil millones de dólares. “México y la indus-
tria IMMEX tienen una oportunidad de
materializar ventajas de inversión y ventas
al permitir el acceso comercial de estas mer-
cancías libres de pago de aranceles y en un
mecanismo ágil que reduce significativa-
mente el costo de su introducción al territo-
rio internacional para propósitos industria-
les”, concluyó Morales.

Elimina México arancel a ciertos productos usados.


