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En el país, su mayor planta fuera de China

Invierte Lenovo 40 mdd
en Monterrey
PURI LUCENA

El fabricante chino de equipos de cómputo Grupo
Lenovo inauguró su nueva planta en Monterrey,
Nuevo León, para lo que realizó una inversión de
40 millones de dólares, según anunció la vicepre-
sidenta de la compañía, Du Jianhua.

La firma, cuarta fabricante de computadoras a
nivel mundial tras Hewlett-Packard, Dell y Acer,
tendrá en México su fábrica más grande fuera de
China, y en ella esperan poder manufacturar cinco
mil unidades al año, de las que 75% serán exporta-
das a Estados Unidos, mientras que el resto se des-
tinarán al mercado interno. Con ello, generarán
más de mil empleos directos y tres mil indirectos.

El director general de Asuntos Gubernamentales

para América Latina de Lenovo, Santiago Concha,
explicó que los motivos para elegir a México para
esta importante inversión derivan de su apertura en
materia de tratados comerciales y que éste es, emi-
nentemente, un país exportador.

La compañía no tuvo buenas noticias en sus
resultados de su tercer trimestre fiscal finalizado el
pasado 31 de diciembre. Según datos de la empre-
sa, la venta de computadoras a nivel mundial des-
cendió 5% en comparación con el mismo periodo
del año anterior, mientras que las de Lenovo, que
en 2004 adquirió la División de PC de IBM, dismi-
nuyeron 20 por ciento. Por ello, según anunció en
enero, inició un programa de reestructuración a
fin de ahorrar aproximadamente 300 millones de
dólares en el periodo fiscal 2009/2010.

Producirá cerca de cinco mil computadoras personales al año, de ellas 75% se exportarán.

México será su principal mercado en AL

Cotransa acelera en
el mercado nacional
PURI LUCENA

Hasta ahora, la empresa española de ingeniería y
transmisiones mecánicas Cotransa hablaba en
América Latina con acento caribeño, concretamen-
te cubano, principal mercado de la firma, donde ya
tienen operaciones sólidas por valor de más de un
millón de dólares anuales. Sin embargo, explicó su
director, José María León, las expectativas apuntan
a que México se consolide a mediano plazo como
su mercado más importante en la región.

Aunque la empresa apenas creó su filial en el país
hace tres años y su producción asciende aproximada-
mente a los 385mil dólares anuales, León señaló que
la previsión es queMéxico se convierta en un plazo de
tres a cinco años en sumercado fuera de Españamás
importante, desde donde poder incluso pensar en
exportar hacia los países de Centroamérica.

Actualmente la empresa tiene su ámbito de
influencia principalmente en la capital mexicana,
donde tiene la planta en la que ensambla material
semielaborado que exporta desde España, reducto-
res y motorreductores destinados a sectores como el
automotriz, siderurgia o envase y embalaje, entre
otros. Desde ahí distribuyen a ciudades como
Guadalajara, Aguascalientes, Querétaro y Puebla, y
están en proceso de llegar a Monterrey y Veracruz.

“Pensábamos que este país iba a ser el más com-
plicado para llegar por la proximidad con Estados
Unidos y las normas técnicas, pero en realidad, vimos
queMéxico tienemuchamaquinaria europea que en
nuestro producto no estaba atendido por nadie. Si hay
30%demaquinaria europea, parauna empresa como
nosotros es unmercado suficientemente interesante”.

León afirmó que una vez consolidadas las ope-
raciones en México, el objetivo es convertirlo en
centro de distribución para sus exportaciones a
Centroamérica. En México se podría tener un lugar
donde hubiera un stock de producción, ensambla-
je y almacén a partir del cual se pudiese exportar.

Fractura 385 mil dólares al año.
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