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como fertilizantes, están afectando a la renta-
bilidad de los productores. Y es que, mientras
el precio ideal para poder compensar los cos-
tos estaría en torno a los tresmil 200 pesos por
tonelada de grano, el que se registra en con-
cepto de compras anticipadas es de dos mil
700 pesos. A ello, explicó el dirigente, hay que
añadir las dificultades propias de competir

con productores que tienen altos subsidios,
como los ubicados en Estados Unidos.

Por ello, replicó Salazar, no sirve de nada
presumir de récord en la cosecha cuando el
preciomedio global por volumen está bajan-
do. Y la situación empeorará debido a la
recesión y a la nueva norma de etiquetado de
país de origen (COOL, por sus siglas en
inglés) que ha impuesto Estados Unidos y
que obliga a los productos de importación a
portar una etiqueta que indique el lugar de
procedencia de dicho alimento o bebida, lo
que implicará un costo extra de 60 dólares
por tonelada en las exportaciones.

Desde la CNPAMM señalaron que,
ante ello, es importante contar con una
política espejo. “Si ellos ponen barreras al
comercio, también deberíamos ponerlas
nosotros. Por ejemplo, estamos recibien-
do maíz transgénico. Sería conveniente
poner una cuota adicional por inspección
y esto podría motivar el precio”.

Pese al incremento en la producción
nacional, según el Departamento de
Agricultura estadounidense (USDA), entre los
meses de enero a octubre de 2008 las impor-
taciones mexicanas de maíz procedentes de
este país aumentaron 18.54 por ciento.

PURI LUCENA

Pese al optimismo mostrado por la
Sagarpa en cuanto a la cosecha récord
demaíz, que alcanzó los 25millones de
toneladas durante 2008, los productores
no ven las cifras con los mismos ojos,
puesto que los precios bajarona lo largo
del pasado año alrededor de 40%, según
señalaron desde la Confederación
Nacional de Productores Agrícolas de
Maíz de México (CNPAMM).

De acuerdo al secretario general del
organismo, Carlos Salazar, los bajos
precios y los altos costos de insumos,

Baja 40% precio del grano

¡En la “maiz”!
Importaciones de maíz
estadounidense (en toneladas)

2003 5,589,645
2004 5,613,794
2005 5,841,835
2006 7,798,695
2007 8,203,692
2007* 6,507,520
2008* 7,713,858
* Cifras correspondientes al periodo comprendido entre

los meses de enero y octubre.

Fuente:USDA

Convenio de
crédito para
avícultores
PURI LUCENA

El sector avícola nacional calcula que
para 2009 tendrá una necesidad de
crédito por valor de cinco mil millones
de pesos, de los cuales una quinta parte
podrían ser aportados por Financiera
Rural, luego de la firma de un conve-
nio entre ambos organismos a fin de
que esta industria tenga alternativas de
financiamiento en caso de encontrar
obstáculos en la banca comercial.

Y es que el aumento de 110% que
sufrió el precio de los granos entre
septiembre de 2006 y octubre de 2008,
colocó a la industria en una difícil
posición, advirtieron el director gene-
ral de Financiera Rural, Enrique de la
Madrid y el presidente de la Unión
Nacional de Avicultores (UNA), Jaime
Crivelli, quien añadió sin embargo
que el abasto está garantizado.

De la Madrid señaló que la indus-
tria está preparando ante posibles
negativas de crédito de la banca comer-
cial. De hecho, Financiera Rural ha
ido aumentando en los últimos años el
financiamiento destinado a este sector,
al pasar de 50 millones de pesos en
2007, a 180 millones el pasado año.

Aunque en un primer momento la
tasa de interés mínimo sería de 12.5%,
Crivelli apuntó que se encuentran en
pláticas con Sagarpa a fin de que la
dependencia otorguegarantías líquidas
que permitan abaratar estos índices.

Requieren 5 mil mdp.


