
EMPAQUEY EMBALAJE 13COMERCIO T21 I DICIEMBRE 15 I DICIEMBRE 28 de 2008

Para información adicional favor de contactar al Departamento de Atención a Clientes en los siguientes números:
55-5481-8800 Extensiones: 8804, 8805, 8811, 8817.
Atentamente: Hamburg Sud México, S.A. de C.V.

UCLA- Mexico / North Coast / East Coast South America
VESSEL CAP CAP CAP CAP CAP ALIANCA ALIANCA

DOMINGO TRAFALGAR ORTEGAL BLANCO POLONIO GAVEA SHANGHAI

Voyage V 20 S V 90 S V 70 S V 21 S V 145 S V 009 S V 43 S
VERACRUZ 16-Dec 25-Dec 1-Jan 14-Jan 15-Jan 22-Jan 25-Jan
ALTAMIRA 17-Dec 27-Dec 2-Jan 15-Jan 16-Jan 23-Jan 26-Jan
Houston 19-Dec 29-Dec 5-Jan 17-Jan 19-Jan 25-Jan 29-Jan
CARTAGENA 25-Dec 3-Jan 10-Jan 22-Jan 24-Jan 30-Jan 3-Feb
LA GUAIRA 27-Dec 5-Jan 12-Jan 25-Jan 26-Jan 2-Feb 5-Feb
SUAPE 5-Jan 13-Jan 20-Jan 3-Feb 3-Feb 10-Feb 10-Feb
SANTOS 9-Jan 15-Jan 22-Jan 7-Feb 7-Feb 12-Feb 13-Feb
RIO GRANDE 17-Jan 24-Jan 7-Feb 14-Feb 15-Feb
NAVEGANTES 10-Jan 18-Jan 25-Jan 9-Feb 9-Feb 15-Feb 17-Feb
PARANAGUA 11-Jan 21-Jan 28-Jan 12-Feb 10-Feb 18-Feb 18-Feb
* Servicio a la Costa Oeste de Sudamérica, Costa Este de Estados Unidos vía Cartagena, Colombia.
* Servicio a los ""Outports"" en Brasil vía Santos, Br. Servicio a Buenos Aires y Montevideo vía Santos.

ITAS - Interamerica Service
VESSEL CALA CALA ALIANCA CALA CALA CALA CALA

PAGURO PUMA PATAGONIA PANTERA PINGÜINO PAGURO PUMA

Voyage V 849 S V 850 S V 901 S V 903 S V 904 S V 905 S V 906 S
VERACRUZ 17-Dec 22-Dec 27-Dec 11-Jan 18-Jan 2-Feb 9-Feb
ALTAMIRA 18-Dec 23-Dec 29-Dec 13-Jan 20-Jan 3-Feb 11-Feb
"Manzanillo, Pa" 23-Dec 28-Dec 2-Jan 17-Jan 24-Jan 8-Feb 15-Feb
CARTAGENA * 24-Dec 29-Dec 4-Jan 19-Jan 26-Jan 9-Feb 17-Feb
P. CABELLO 27-Dec 1-Jan 6-Jan 21-Jan 28-Jan 12-Feb 19-Feb
SANTOS 8-Jan 14-Jan 20-Jan 3-Feb 10-Feb 25-Feb 4-Mar
RIO DE JANEIRO 10-Jan 15-Jan 21-Jan 5-Feb 12-Feb 27-Feb 6-Mar
SALVADOR 12-Jan 19-Jan 23-Jan 7-Feb 14-Feb 1-Mar 8-Mar
* Servicio a la Costa Oeste de Sudamérica, Costa Este de Estados Unidos y Puerto Limón, CR. vía Cartagena, Colombia.
* Servicio a los ""Outports"" en Brasil vía Santos, Br. Servicio a Buenos Aires y Montevideo vía Santos.

CCMS- CANADA CUBA MEXICO - HABANA RIO HAINA Y MEDITERRANEO
VESSEL CALA LAURA LAURA LAURA

PANTANAL SCHULTE TBN SHULTE TBN TBN SHULTE

Voyage V 454 E V 455 E V 455 E V 456 E V 456 E V 456 E V 457 E
VERACRUZ 20-Dec 8-Jan 9-Feb 25-Feb 13-Mar 28-Mar 13-Apr
ALTAMIRA 21-Dec 10-Jan 11-Feb 27-Feb 14-Mar 30-Mar 15-Apr
HABANA 24-Dec 13-Jan 14-Feb 2-Mar 18-Mar 2-Apr 18-Apr
S. TOMAS DE CASTILLA 27-Dec 16-Jan 17-Feb 5-Mar 21-Mar 5-Apr 21-Apr
RIO HAINA 31-Dec 20-Jan 21-Feb 9-Mar 25-Mar 9-Apr 25-Apr
LIVORN0 2-Feb 5-Mar 21-Mar 7-Apr 22-Apr 8-May
VADO LIGURE 3-Feb 6-Mar 22-Mar 8-Apr 23-Apr 9-May
BARCELONA 5-Feb 8-Mar 24-Mar 10-Apr 25-Apr 11-May
VALENCIA 6-Feb 9-Mar 25-Mar 11-Apr 26-Apr 12-May
LISBOA 9-Feb 12-Mar 28-Mar 14-Apr 29-Apr 15-May
* Servicio a Lattakia, Salerno, Alexandria y Algieres vía Vado Ligure"

L. Cardenas / South America West Coast (ASPA SERVICE S-1)
Eastbound
VESSEL CCNI BAHIA CAP BAHIA CCNI CCNI BAHIA

ARICA BLANCA GRAHAM NINGBO SHENZHEN CASTILLO

Voyage V 846 E V 847 E V 848 E V 849 E V 850 E V 851 E V 901 E
L. CARDENAS 10-Dec 18-Dec 22-Dec 30-Dec 7-Jan 12-Jan 20-Jan
BUENAVENTURA 15-Dec 23-Dec 27-Dec 4-Jan 12-Jan 17-Jan 25-Jan
GUAYAQUIL 17-Dec 26-Dec 30-Dec 7-Jan 15-Jan 20-Jan 28-Jan
IQUIQUE 22-Dec 30-Dec 4-Jan 12-Jan 19-Jan 24-Jan 1-Feb
MEJILLONES 1-Jan 12-Jan
LIRQUEN 26-Dec 5-Jan 8-Jan 17-Jan 24-Jan 30-Jan 7-Feb

L. Cárdenas / South America West Coast (ASPA SERVICE S-2)
Eastbound
VESSEL CCNI CAP CAP CCNI CCNI CCNI

GUAYAS BON BONAVISTA BUSAN RIMAC ANTILLANCA TBN

Voyage V 846 E V 848 E V 849 E V 850 E V 902 E V 903 E V 904 E
L.CARDENAS 16-Dec 24-Dec 31-Dec 8-Jan 28-Jan 4-Feb 11-Feb
P. QUETZAL 27-Dec 3-Jan 11-Jan 31-Jan 7-Feb
CALLAO 22-Dec 1-Jan 8-Jan 16-Jan 5-Feb 12-Feb 19-Feb
MEJILLONES 5-Jan 12-Jan 21-Jan 9-Feb 16-Feb 23-Feb
VALPARAISO 27-Dec 8-Jan 16-Jan 24-Jan 13-Feb 20-Feb 27-Feb

Lazaro Cardenas/ Asia (ASPA SERVICE)
Westbound
VESSEL BAHIA CCNI CAP CCNI BAHIA CAP BAHIA

CASTILLO ANTOFAGASTA GILBERT ARICA BLANCA GRAHAM

Voyage V 842 W V 843 W V 844 W V 846 W V 847 W V 848 W V 849 W
L. CARDENAS 11-Dec 17-Dec 22-Dec 7-Jan 13-Jan 19-Jan 25-Jan
YOKOHAMA 8-Jan 22-Jan 29-Jan 5-Feb 11-Feb
PUSAN 27-Dec 7-Jan 10-Jan 30-Jan 30-Jan 7-Feb 13-Feb
SHANGHAI 29-Dec 5-Jan 12-Jan 28-Jan 1-Feb 8-Feb 14-Feb
NINGBO 30-Dec 13-Jan 2-Feb 10-Feb 16-Feb
HONG KONG 1-Jan 3-Jan 15-Jan 26-Jan 5-Feb 12-Feb 18-Feb
* Fechas sujetas a cambio con sin previo aviso.
* Cierre de Documentación 72 hrs. hábiles antes de la llegada del buque.
* Los contenedores deberán estar ingresados y despachados en puerto 24 hrs. hábiles antes del arribo del buque.

Aumentan ventas 200% en último dos años

Exporta Procesa
Chiapas atún en pouch
PURI LUCENA

Tras observar el pouch en envases para comida de
mascotas, especialmente gatos, Mauricio Pariente,
Alejandro Chaljub y Rodrigo López se preguntaron
por qué productos alimenticios para consumo
humano, como el atún, no podrían aprovechar las
ventajas de este material hecho con base de PET;
aluminio, polipropileno y nylon. Dicho y hecho,
plantearon una línea de negocio que ha resultado
exitosa, pues apenas cinco años después de su crea-
ción están a punto de exportar a la Unión Europea.

Las ventajas de la bolsa de plástico (hechas con el
material conocido como pouch) frente a la lata, expli-
có Pariente, es que es un envase mucho más fácil y
seguro de abrir, tanto que incluso cuentan con una
línea paraniños, además de que el producto final pesa
menos y resulta práctico para llevar a la oficina o la
escuela. Entre los principales beneficios destaca el
hecho de que debido a que el proceso de esterilización
requiere la mitad de tiempo respecto a la lata, el pes-
cado conserva mejor sus cualidades nutritivas.

De octubre de 2006 al mismo mes de 2008 las

ventas de Procesa Chiapas se incrementaron en
200% al lograr comercializar 43 millones de
pesos prácticamente sin usar publicidad. Y es que
sus creadores explican su éxito en la novedad que
supone para las tiendas de autoservicio el atún
Marina Azul, marca con la que se comercializa el
producto, ya que ofrece una imagen fresca, ade-
más de aportar en la mayor parte de los casos
mayor calidad que sus competidores enlatados.

De hecho, a partir del segundo semestre del
próximo año, la joven compañía cruzará el océa-
no para desembarcar sus productos en España y
Alemania, a donde destinarán 30% de su produc-
ción. Si bien en estos países ya existen algunos
productos que utilizan este envase, puntualizó
Pariente, sí serán los primeros en llevar una línea
diseñada exclusivamente para niños, con un
envase en forma de pescado y varias presentacio-
nes, como sabor pizza, ketchup o ensalada.

La empresa también prevé a corto plazo expor-
tar a Centroamérica y Sudamérica, donde ya cuen-
tan con algunos posibles clientes interesados, para
lo que están trabajando en ampliar su producción.

Reduce 30% el peso en carrocerías

Trae Klimet paneles de
plástico de alto impacto
ENRIQUE TORRES / ENVIADO

GUADALAJARA, Jal.- La proveedora tapatía de pie-
zas para carrocería Klimet trae al mercado mexi-
cano sus paneles de plástico de alto impacto para
remolque de camión y trailer, material que tiene
30% menos peso que el tradicional de aluminio o
acero con forros de triplay.

A través de su filial Ammanuel, se comerciali-
za el producto tectho, básicamente formado en
plástico endurecido que ofrece alta resistencia al
impacto, retardante al incendio, resistente al agua
y con propiedades acústicas y térmicas, explicó
Alfredo Castañeda, jefe de ventas de la empresa.

El material se importa de Estados Unidos y es
una novedad en la construcción de cajas secas,
remolques y carrocerías para refrigerado.

Actualmente la usan compañías como Frimax,
expertos en construcciónde carrocerías para refrigera-
do, así como las empresas Reno y Carrocerías Subiría.

Con la puesta enmarcha de la norma de Pesos
y Dimensiones en el país, este producto viene
como una alternativa para cargar más mercancía
al reducir el precio de la caja de los vehículos.

Nuevos páneles de plástico rígido.

Envase pouch ofrece mayores ventajas que la lata.


