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Jorge Canavati.

Compite a la par con Houston y Dallas

Reza Puerto de San Antonio
por recinto fiscal y carga aérea

vista que trabajamos para Asia, México y
Sudamérica. Se está operando fuertemente con
un centro de distribución que abarca 100 mil
metros cuadrados, y de los cuales más de la
mitad ya están arrendados. Además, tanto el

aeropuerto como la aduana también ya están
operando a toda su capacidad”, agregó.

Para el año próximo, tienen contem-
plado incursionar oficialmente en los
menesteres de la carga aérea.

Una de las cartas fuertes que Canavati
tiene consideradas es el tema del recinto
fiscal y con ello consolidar cargas de
varios países para distribuir a México y de
México hacia otras naciones.

CÉSAR PINEDA

Ubicado estratégicamente para con-
vertirse en una plataforma logística
que englobe Estados Unidos, México,
Asia y Sudamérica, el Puerto de San
Antonio está listo para pelearle la
carga y el volumen a los dos centros
logísticos más importantes de terri-
torio texano: Dallas y Houston.

“Se habla mucho que la crisis ha
afectado la carga aérea, pero se puede
seguir haciendo de otro modo, en el
camión, en el marítimo. Hay que rom-
per los paradigmas tradicionales”, afir-
mó Jorge Canavati, vicepresidente para
el desarrollo de negocios de este recinto.

“El impacto económico que tiene el
Puerto de San Antonio efectivamente es
para la región, peronohay que perder de

OmniTRACS

Incorpora
nuevo
servicio
DIDIER RAMÍREZ

Como una medida para hacer fren-
te al incremento de la inseguridad
que se vive en el autotransporte
nacional, OmniTRACS contará con
una nueva aplicación denominada
“Autotrac” para proteger la carga,
indicó José Anaya Reyes, director
general de Corporación Nacional de
Radiodeterminación (CNR).

El directivo describió que el pro-
ducto está enfocadoparaabatir los índi-
ces de inseguridad en el país, por lo cual
incorpora dispositivos para apagar el
motor, disparar alarmas e impedir aper-
tura de puertas, entre otros elementos.

Esta solución seguirá emplean-
do la tecnología satelital para ope-
rar, por lo cual se garantiza una
amplia cobertura en el territorio
nacional. Con este tipo de acciones,
refirió Anaya Reyes, la firma espera
mantener un crecimiento de entre
20 y 25% para el presente año fiscal.

El sistema “Autotrac” es la prime-
ra vez que se ofrece al mercado mexi-
cano como una solución integral, ya
que anteriormente se había presenta-
do de forma segmentada, como era
únicamente en la aplicación de con-
trolar la apertura de puertas.

OmniTRACS cuenta con más de
15 años de presencia en el mercado
mexicano y a la fecha cuenta con
más de 30 mil unidades colocadas.


